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Gemeinsam mehr erreichen! 

Marketing und Kommunikation ist in der heutigen Zeit eines der wichtigsten Instrumente für den Erfolg eines Produktes oder einer 
Dienstleistung. Wir garantieren Ihnen dafür die bestmögliche Auswahl an effizienten Kommunikationskanälen.

Sie haben einen speziellen Wunsch?
Dieser Wegweiser gibt Ihnen einen detaillierten Überblick über unser aktuelles Marketing-Portfolio. Sollten Sie eine maßgeschnei-
derte Lösung benötigen, stehen wir Ihnen natürlich gerne für ein individuelles Gespräch zur Verfügung. Wenden Sie sich dazu bitte 
an Ihren Betreuer im Product Management oder gleich direkt an:

Michael Tropper, Dip DM			 
Head of Marketing			 
Mobile: +43 699 1780 780 8			 
Phone: +43 1 4081543 182			 
E-Mail: michael.tropper@ingrammicro.com		

INGRAM MICRO GmbH
Guglgasse 7 - 9 | 1030 Wien | Österreich
HG Wien, FN 98722f | UID: ATU15143100

Alle im Marketing Guide 2016 angeführten Preise verstehen sich in EUR exklusive 20 % Mehrwersteuer. Diese Preisliste ist gültig ab 1. Jänner 2016 und ersetzt alle 

vorhergehenden. Preisänderungen und Irrtümer vorbehalten. Es gelten die allgemeinen Geschäftsbedingungen der INGRAM MICRO GmbH. 

mailto:michael.tropper@ingrammicro.com
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 Newsletter 

Der INGRAM MICRO Zielgruppen-Newsletter
Für die direkte Ansprache ausgewählter Zielgruppen stellt der Newsletter das ideale Medium dar. Entsprechend der gebuchten 
Aktionen wird dieser täglich erstellt und an sorgfältig selektierte Fachhandelspartner versendet. 

Inhalt

Für den Inhalt ist der Hersteller in Absprache mit dem Product Manager von Ingram Micro verantwortlich.

Layout

Die Newsletter basieren auf dem Corporate Design von Ingram Micro. 

Verteiler

Jeder Bestandteil führt - modular nach Zielgruppe zusammengesetzt - zu einem individuellen Newsletter pro Kunden.

Mögliche Bestandteile des Newsletters

>	Produktgruppen-Mailing (begrenzt interaktiv möglich):
	 Es wird eine html-Aussendung zu einer Produktkategorie erstellt (z.B. Netzwerk, Server, Drucker, o.ä.)

>	Spot (begrenzt interaktiv möglich):
	 Wir versenden eine PDF-Aussendung exklusiv für einen Hersteller und/oder Produkt/Service/etc.

>	xSite (interaktiv): 
	 Wir verweisen auf eine eigens erstellte Webseite auf dem Ingram Micro Portal  
	 exklusiv für einen Hersteller und/oder Produkt oder Thema

>	Message Space (begrenzt interaktiv möglich): 
	 Ihre Nachricht in unserem Newsletter - extra für Sie erstellt, auch mit Bild (nicht animiert!)

>	Banner (nur Verlinkung möglich): 
	 Ein von Ihnen beigestellter Banner (nicht animiert!) wird direkt im Newsletter eingebunden
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Produktgruppen-Mailing

Das INGRAM MICRO Produktgruppen-Mailing
Für die übersichtliche Auflistung aktueller Angebote aus einer speziellen Produktgruppe stellen die Produktgruppen-Mailings das 
ideale Medium dar. Diese werden entweder wöchentlich oder zweiwöchentlich erstellt (siehe oben). 

Inhalt

Für den Inhalt ist der Hersteller in Absprache mit dem Product Manager von Ingram Micro verantwortlich.

Layout

Die Aussendungen basieren auf dem Corporate Design von Ingram Micro und sind begrenzt interaktiv befüllbar.

Nummer Format Laufzeit Preis in €

1 Components wöchentlich 250,–

2 Displayer wöchentlich 250,–

3 Hard Disk Corner wöchentlich 250,–

4 HP Networker (nur HP!) wöchentlich 690,–

5 Mobile News wöchentlich 250,–

6 Networker wöchentlich 250,–

7 PC News wöchentlich 250,–

8 Print it wöchentlich 250,–

9 Software-Ticker wöchentlich 600,–

10 Storage Express wöchentlich 250,–

11 Supplier wöchentlich 250,–

Nummer Format Laufzeit Preis in €

12 Beam it zweiwöchentlich 390,–

13 Cisco Net Chat (nur Cisco!) zweiwöchentlich 690,–

14 Consumer Electronics zweiwöchentlich 390,–

15 DC/POS-Depeche zweiwöchentlich 390,–

16 Dig it zweiwöchentlich 390,–

17 Games & more zweiwöchentlich 390,–

18 HP ESS&N Update (nur HP!) zweiwöchentlich 690,–

19 LCD TV zweiwöchentlich 390,–

20 Scan it zweiwöchentlich 390,–

21 Server News zweiwöchentlich 390,–

22 Tablets & Pads zweiwöchentlich 390,–

23 Tel & Co. zweiwöchentlich 390,–

24 Unified Communication News zweiwöchentlich 390,–

25 Zubehör zweiwöchentlich 390,–
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Gültig von 01. 12. bis 23. 12. 2015

Nur für Wiederverkäufer! Alle Preise in Euro exkl. MwSt. je Stück ab Lager RDC Straubing. 
Alle Angebote freibleibend. Preis- und technische Änderungen sowie Zwischenverkauf vor-
behalten. Alle Aktionspreise netto ohne weitere Abzüge (z.B. Skonto). Online Bestellungen  
liefern wir innerhalb Österreichs bis auf Widerruf zur besonders günstigen Frachtpauschale von € 8,90. 
Es gelten unsere Allgemeinen Geschäftsbedingungen. © 2014 Ingram Micro GmbH. 176S4915

STELLT SICH VOR

Business Breakfast 
Printer & Scanning/Mobility

13.01.2016

Agenda
Mittwoch, 13. Jänner 2016 - 09:00 bis 11:00 Uhr

1. Drucker
Drei Etikettendrucker-Marken im Honeywell-Portfolio –  eine Übersicht

Chancen für Wiederverkäufer und Systemintegratoren

2. Media
Standard-Etiketten und Sonderproduktionen – eine Kurzübersicht

3. Scanning & Mobility
Aktuelles Portfolio der Scanner und Mobilen Computer

Roadmap 

4. Partner Performance Programm 2016 
Die wichtigsten Programmpunkte

ZUR ANMELDUNG
Bitte geben Sie bei der Anmeldung 
Ihre Ingram Micro Kundennummer an.

Begrenzte Teilnehmerzahl. First come, first serve.

Unter allen anwesenden Teilnehmern verlosen 
wir einen € 200,- oeticket Gutschein.Die Teilnahme ist für Ingram Micro Kunden kostenlos.

VORTRAGENDE:
Printer & Media: Stefan Uellenberg

Regional Printer Product Sales Specialist DACH

Scanning & Mobility: Manuel Haupt
Regional Scanner Product Sales Specialist DACH

VERANSTALTUNGSORT:
Restaurant MARX, 1030 Wien, Franzosengraben 3, 

ausreichend Parkplätze vorhanden

www.marxgastro.at

Impressum LoginKontakt Geschäftsbedingungen (AGB)

Gültig von 18. 09. bis 24. 09. 2015

Nur für Wiederverkäufer! Alle Preise in Euro exkl. MwSt. je Stück ab Lager RDC Straubing. 
Alle Angebote freibleibend. Preis- und technische Änderungen sowie Zwischenverkauf vor-
behalten. Alle Aktionspreise netto ohne weitere Abzüge (z.B. Skonto). Online Bestellungen  
liefern wir innerhalb Österreichs bis auf Widerruf zur besonders günstigen Frachtpauschale von € 8,90. 
Es gelten unsere Allgemeinen Geschäftsbedingungen. © 2014 Ingram Micro GmbH. 129S3815

MAXIFY - FÜR LEISTUNG, KONNEKTIVITÄT, ERSPARNIS 
UND NACHHALTIGKEIT AUF MAXIMALEM NIVEAU:
• Niedriger Energieverbrauch
• Besonders schneller Dokumentendruck 
• XL-Tinten mit hoher Reichweite
• WLAN, Mobil- und Cloud-Konnektivität
• Empfohlen für hohes Druckaufkommen

Aktionsprodukte:  
MAXIFY iB4050, MAXIFY MB2050, MAXIFY MB2350, MAXIFY MB5050, MAXIFY MB5350
Aktionsinhalt: 
MAXIFY Aktionsmodell 3+1 + Sicherheit durch die 3 Jahre Garantieaktion + Cashback
Vorteile für Sie: 
Preissupport, bessere Verkaufsspanne & -argumente

Vorteile für Ihre Endkunden:  Cashback bis zu € 50 und Anspruch auf 3 Jahre Garantie1. 

1) Aktion gültig bis 31.01.2016 (Einreichfrist bis ein Monat nach Kauf). Mehr 
Informationen unter www.canon.at/officepromotion

MAXIMIEREN SIE IHREN 
WETTBEWERBSVORTEIL: 3+1

MAXIFY

WOW - Canon WOchenendWahnsinn

BESTELLEN SIE AM WAHNSINNSWOCHENEN-
DE VOM FREITAG, 18. SEPTEMBER BIS MON-
TAG, 21. SEPTEMBER 2015 VIER AKTIONSPRO-
DUKTE UND ERHALTEN SIE DAS GÜNSTIGSTE 
MODELL KOSTENLOS ON TOP!

Das günstigste Modell bekommen Sie kostenlos on 
top (Sie bekommen für das günstigste Modell nach 
Auslieferung im Nachhinein eine Gutschrift).

Wollen Sie mehr Informationen zum 
Konzept MAXIFY und wie Sie Ihren 
Wettbewerbsvorteil maximieren 
können erfahren? Dann schreiben 
Sie uns: ito@canon.at 

Aktion ausgenommen Retail. 
Aktion nur gültig bei Lieferung bis 

spätestens 24. September 2015.

Impressum LoginKontakt Geschäftsbedingungen (AGB)

Gültig von 14. 04. bis 20. 04. 2015

Nur für Wiederverkäufer! Alle Preise in Euro exkl. MwSt. je Stück ab Lager RDC Straubing. 
Alle Angebote freibleibend. Preis- und technische Änderungen sowie Zwischenverkauf vor-
behalten. Alle Aktionspreise netto ohne weitere Abzüge (z.B. Skonto). Online Bestellungen  
liefern wir innerhalb Österreichs bis auf Widerruf zur besonders günstigen Frachtpauschale von € 8,90. 
Es gelten unsere Allgemeinen Geschäftsbedingungen. © 2014 Ingram Micro GmbH. 045S1615

Stets einsatzbereit – zu jeder Zeit und an jedem Ort! 

ASUS ZENBOOK UX305
Der Intel® Core™ M Prozessor wurde speziell für ultraflache, super-
mobile und lüfterlose Geräte entwickelt. So finden Ihre Geräte in Ihrer 
Tasche oder Ihrem Rucksack mühelos Platz, haben weniger Gewicht 
und sind im Betrieb so leise wie eine Maus!

Unglaublich dünn mit nur 
12,3 mm Bauhöhe und 

nur 1,2 kg Gewicht

Ultrascharf und brilliant: 
das 3200 x 1800 QHD+ IPS Display

Neuester Intel® Core™ M Prozessor 
und superschnelle SSD

Art. Nr. Herst. Nr. Bezeichnung Preis in €

B99R943 90NB06X1-M03930 UX305FA(MS)-FC066H Intel® Core™ M-5Y10 0.8G | 128GB SSD 8GB 13.3IN Full HD W8.1 669

B99R534 90NB06X1-M01840 UX305FA-FB012H Intel® Core™ M-5Y10 0.8G | 256GB SSD 8GB 13.3IN QHD+ 3.200*1.800 W8.1 839

B99Q879 90NB06X1-M00050 UX305FA-FC005H Intel® Core™ M-5Y10 | 256GB SSD 8GB 13.3IN FHD 1.920*1.080 W8.1 749

Ausgezeichnet mit dem Good Design Award 2014 setzt das  
ZENBOOK™ UX305 mit seinem ultraflachen und ultraleichten Form-
faktor einmal mehr den Maßstab. 

Kein anderes 13,3“ Notebook ist so dünn, so kompakt und zugleich 
so leistungsstark. Angetrieben von den aktuellsten, hocheffizienten  
Intel® Core™ M Prozessoren mit bis zu 8 GB RAM und ausgestattet 
mit SSD-Speicher, SonicMaster Premium Stereosound und einem 
extrem scharfen, entspiegelten QHD+ (3200 x 1800) IPS-Display  
definiert das UX305FA flexibles Computing neu. Optimal abgerundet mit 
modernster High-Speed Vernetzung inklusive ac-WLAN und USB 3.0, 
einer auf höchsten Bedienkomfort ausgerichteten Tastatur, sofortiger 
Betriebsbereitschaft und langen Akkulaufzeiten von bis zu 7 Stunden. 

Impressum LoginKontakt Geschäftsbedingungen (AGB)

Gültig von 28. 05. bis 03. 06. 2015

Nur für Wiederverkäufer! Alle Preise in Euro exkl. MwSt. je Stück ab Lager RDC Straubing. 
Alle Angebote freibleibend. Preis- und technische Änderungen sowie Zwischenverkauf vor-
behalten. Alle Aktionspreise netto ohne weitere Abzüge (z.B. Skonto). Online Bestellungen  
liefern wir innerhalb Österreichs bis auf Widerruf zur besonders günstigen Frachtpauschale von € 8,90. 
Es gelten unsere Allgemeinen Geschäftsbedingungen. © 2014 Ingram Micro GmbH. 082S2215

MDP TO VGA DVI HDMI ADAPTER

→ ÜBERBLICK
Der Mini DisplayPort-auf-VGA, -DVI oder -HDMI-Konverter bietet 
eine 3-in-1-Lösung zum Anschließen einer mDP-Quelle, z. B. Ult-
rabook™ oder MacBook®-Laptop, an ein VGA-, DVI- oder HDMI-
Display, sodass Kompatibilität mit nahezu jedem Display, TV-Gerät 
oder Projektor gewährleistet ist. Damit ist der Konverter eine her-
vorragende Plug-and-Play-Lösung für unterwegs oder BYOD (Bring 
Your Own Device)-Anwendungen im Büro.

Der 3-in-1-Konverter ist mit Intel® Thunderbolt™ kompatibel, wenn 
er direkt an einen entsprechenden DisplayPort over Thunderbolt-
I/O-Port angeschlossen wird. Und da das Konverterkabel Videoauf-
lösungen bis zu 1920x1200/1080p unterstützt, können Sie ohne 
Abstriche an die Videoqualität eine Mini DisplayPort-Videoquelle in 
VGA, HDMI oder DVI konvertieren.

Dank des geringen Platzbedarfs und Gewichts ist der MDP2VGDV-
HD so mobil wie Ihr Laptop, und wird mit einer 2-jährigen StarTech.
com-Garantie und lebenslanger kostenloser technischer Unterstüt-
zung geliefert.

→ DER STARTECH.COM-VORTEIL
• Kompatibilität mit praktisch jedem Display dank des Drei-in-Eins- 
 Adapters, der Mini DisplayPort zu VGA, HDMI oder DVI konvertiert
• Optimieren Sie die Mobilität beim Reisen oder im Büro dank des  
 geringen Platzbedarfs und Gewichts

3-IN-1 MINI DISPLAYPORT
Mit dem Reiseadapter können Sie einen Mini Display-
Port-fähigen PC oder Mac® an ein HDMI-, VGA- oder 
DVI-Display anschließen.

Anwendungen 

→ PLUG AND PLAY
Führen Sie den Adapter unterwegs mit, um praktisch jedes Display 
anzuschließen.

→ DREI-IN-EINS-ADAPTER
Schließen Sie Ihr BYOD-Laptop/Ultrabook im Büro an ein bereitge-
stelltes HDMI-, DVI- oder VGA-Display an

→ UNTERSTÜTZT VIDEOAUFLÖSUNGEN BIS ZU 1080P
Schließen Sie ein DVI-, VGA- oder HDMI-Display als Zweitmonitor 
an Ihr Mini DisplayPort-Laptop an

Art. Nr. Herst. Nr. Bezeichnung Preis in €

W000620 MDP2VGDVHD
Startech MDP TO VGA 

DVI HDMI ADAPTE
37,48

Impressum LoginKontakt Geschäftsbedingungen (AGB)

Gültig von 21. 04. bis 27. 04. 2015

Nur für Wiederverkäufer! Alle Preise in Euro exkl. MwSt. je Stück ab Lager RDC Straubing. 
Alle Angebote freibleibend. Preis- und technische Änderungen sowie Zwischenverkauf vor-
behalten. Alle Aktionspreise netto ohne weitere Abzüge (z.B. Skonto). Online Bestellungen  
liefern wir innerhalb Österreichs bis auf Widerruf zur besonders günstigen Frachtpauschale von € 8,90. 
Es gelten unsere Allgemeinen Geschäftsbedingungen. © 2014 Ingram Micro GmbH. 048S1715

Zubehör

HP CarePacks

Tablet oder Ultrabook™  – warum nicht einfach beides? Ein Gerät für alle Fälle.
Dieses vielseitige mobile Gerät überzeugt durch unübertroffene Strapazierfähigkeit und bietet 
gleichzeitige die marktführende Sicherheit und Verwaltung von HP.

Leistung mit Stil
HP Elite x2 1011 G1

Art. Nr. Herst. Nr. Bezeichnung Preis in €

943BHYP J0E43AA 65W SMART TRAVEL AC ADAPTER 83,00

943EMPL K6B54AA HP ELITE X21011G1 TRAVEL KBD 185,00

943AD1X F3W16AA HP SLIM ULTRABOOK BACKPACK 54,30

943AJ0H F7Z98AA HP ULTRABOOK 12.5 SLEEVE 19,10

943BU8Q J1V25AA HP WIRELESS DSPLY ADAPTER 106,00

Art. Nr. Herst. Nr. Bezeichnung Preis in €

943H5A9 U4414E EPACK 3YR OS NBD 105,72

943RHU7 UE335E EPACK 3YR OS NBD DMR (NB ONLY) 119,69

943J2J0 U7864E EPACK 5YR OS NBD WW 349,47

€ 1.413,60,- 
#943E4XT€ 1.413,60,- 

Für Langlebigkeit und Mobilität entwickelt
• Der perfekte Begleiter – ein Tablet, das so robust wie elegant ist. Profitieren Sie von der  
 anschlagsgenauen HP Premium-Tastatur voller Größe, die über ein stabiles Scharnier mit  
 großem Öffnungswinkel verfügt.

Ultrabook™ Power
• Erleben Sie ultimative Leistung mit Windows 8.1, Intel® Core™ M-Prozessoren der  
 5. Generation, optionalem vPro™ und einer langen Nutzungsdauer dank separater Akkus  
 für Tablet und Tastaturbasis.

Leistungsstarke Sicherheitslösungen für Daten und Geräte
• Schützen Sie vertrauliche Daten mit HP Sure Start, HP BIOSphere,  
 HP Client Security, TPM und SED. Zusätzliche Sicherheit  
 bieten der integrierte Smart Card- und Fingerab- 
 druckleser auf der optionalen Power-Tastatur.

Zubehör für alles, was Sie benötigen
• Erfüllt die spezifischen Anforderungen Ihres  
 Unternehmens dank Zubehör zur Steigerung der  
 Effizienz – wie z. B. einer optionalen Enterprise-Wireless- 
 Dockingstation, Power-Tastatur, einer leichten Tastatur für unter- 
 wegs und einem Wacom-Stift.

Funktionsumfang
• Bearbeiten Sie Ihre Dokumente mit dem Wacom-Stift und profitieren Sie dank des Scharniers   
 mit großem Öffnungswinkel an der optionalen Tastatur von hoher Stabilität.
• Profitieren Sie von einem robusten Design, das für die Anforderungen der MIL-STD 810G-Tests und 
 des HP Total Test Process entwickelt wurde.
• Organisieren Sie virtuelle Meetings mit einem optionalen Qualcomm GOBI™ 4G LTE WWAN und zwei Kameras.
• Senken Sie den Verwaltungsaufwand dank 2-in-1-Design, HP Client Managementlösungen und Intel® vPro™.
• Profitieren Sie von einer langen Lebensdauer und globalem Support.
• Verwalten Sie Ihre Daten, Sicherheit und Geräte über eine einzige cloudbasierte Lösung – mit 
 HP Touchpoint Manager.
• Vereinfachen Sie mit dem Helpdesk von HP Care Services den technischen Support. Vertrauen Sie auf 
 Know-how, das kostengünstig rund um die Uhr verfügbar ist und verschiedene Marken, Geräte und 
 Betriebssysteme abdeckt.
• Maximieren Sie den Cashflow mit einem monatlichen Abonnement zur Verwendung der branchenweit 
 besten Hardware und Services – darüber hinaus können Sie Ihren PC alle drei Jahre durch einen neuen ersetzen.

Impressum LoginKontakt Geschäftsbedingungen (AGB)

jetzt bestellen!
jetzt bestellen!

Gültig von 15. 09. bis 21. 09. 2015

Nur für Wiederverkäufer! Alle Preise in Euro exkl. MwSt. je Stück ab Lager RDC Straubing. 
Alle Angebote freibleibend. Preis- und technische Änderungen sowie Zwischenverkauf vor-
behalten. Alle Aktionspreise netto ohne weitere Abzüge (z.B. Skonto). Online Bestellungen  
liefern wir innerhalb Österreichs bis auf Widerruf zur besonders günstigen Frachtpauschale von € 8,90. 
Es gelten unsere Allgemeinen Geschäftsbedingungen. © 2014 Ingram Micro GmbH. 119S3415

Profitieren Sie von einem kompletten, professionellen Gra-
fikdesign-Paket: Die integrativ nutzbaren Anwendungen und 
Zusatzmodule dieser Komplettlösung decken von der Vekto-
rillustration und dem Seitenlayout bis zur Bildbearbeitung, der 
Vektorisierung von Bitmaps und der Erstellung von Websites 
alles ab. Mithilfe des integrierten Suchprogramms Corel® CON-
NECT™, mit dem digitale Medien lokalisiert, durchsucht, aus-
gewählt sowie nach Typ oder Projekt geordnet und gruppiert 
werden können, finden Sie schnell die gewünschten Inhalte.

Einfacher Einstieg: CorelDRAW Graphics Suite X7 hilft Ihnen, Ihre 
Ideen vom Entwurf bis zur Produktion konsequent umzusetzen. Mit 
der neuen Schnellstart-Option können Sie sofort loslegen. Und mit 
den Tausenden von hochwertigen Bildern, Schriften, Vorlagen, Cli-
parts und Füllungen, die in der Suite enthalten sind, erstellen Sie in 
kürzester Zeit ansprechende Designs für den Druck und das Internet.

Arbeiten Sie schneller und effizienter: Die neu gestaltete, voll-
ständig anpassbare Benutzeroberfläche ermöglicht es Ihnen, den 
Arbeitsbereich Ihren Kenntnissen entsprechend zu wählen, sodass 
alles exakt auf Ihre Anforderungen zugeschnitten ist. Um ehemali-

gen Nutzern der Creative Suite den Umstieg zu vereinfachen, kann 
auch ein Arbeitsbereich gewählt werden, der demjenigen von Ad-
obe Photoshop oder Illustrator ähnlich sieht.

Kreatives, problemloses Design: Die Suite stellt Ihnen einen 
vollständigen Satz vielseitiger Grafikdesign und Bildbearbeitungs-
Werkzeuge für die Erstellung von Logos, Broschüren, Rundschrei-
ben, Webgrafiken, Plakatwerbung, Fahrzeugbeschriftungen und 
vielem mehr bereit. Neue erweiterte Optionen für Füll- und Trans-
parenzeffekte geben Ihnen volle Kontrolle über Ihre Projekte: Der 
Arbeit mit Mustern sind keine Grenzen gesetzt.

Weitergeben und Erweitern Ihrer Erfahrung: Eine Fülle von 
Schulungsmaterialien hilft Ihnen, sich schnell mit CorelDRAW und 
den vielen neuen Funktionen vertraut zu machen. Zur Gestaltung 
modernster Designs können Sie in der integrierten Inhalte-Zentrale 
auf Inhalte zugreifen, die von anderen Anwendern erstellt wurden. 
Sie können über die Inhalte-Zentrale auch Ihre eigenen Farbverläu-
fe und Vektor- und Bitmap-Füllungen freigeben. Lassen Sie sich in-
spirieren, präsentieren Sie eigene Kreationen und geben Sie Ihren 
Favoriten unter den Inhalten Ihre Stimme.

Die CorelDRAW® Graphics Suite X7 ermöglicht es Ihnen, mit Ihren Designs Wirkung zu erzielen. 
Sei es zur Gestaltung von Grafiken und Layouts, zur Bearbeitung von Fotos oder zur Erstellung 
von Websites, mit dieser Komplettlösung können Sie sofort loslegen. Die vollständig anpassbare 
Benutzeroberfläche wurde Ihren Bedürfnissen entsprechend neu gestaltet. Sie haben vollständi-
ge Kontrolle über Texte und Farben und verfügen über fortgeschrittene Füllungs- und Transpa-
renzoptionen. Gestalten Sie auf Ihre Weise mit der CorelDRAW Graphics Suite X7.

Übersicht

Schlüsselfunktionen und Vorteile

0

5

25

75

95

100

CDGSX7_Poster-A2_DE_printable

Donnerstag, 27. März 2014 12:49:17

© Illustration von LINEKING,
Russland. Gestaltet mit CorelDRAW.

€ 409,-
#185E529

Besuchen Sie uns

 auf der IM.TOP am 

24.09.2015!

Art.Nr. Beschreibung HEK in €

185E529 CORELDRAW GRAPHICS SUITE X7 DVD BOX Sonderpreis 409,00

185E526 UPG CORELDRAW GRAPHICS SUITE X7 DVD BOX UPGRADE  F/ X4 Sonderpreis 209,00

185E705 CORELDRAW GRAPHICS SUITE X7 SMALL BUSINESS ED 3U Sonderpreis 544,00

Impressum LoginKontakt Geschäftsbedingungen (AGB)

http://www.marxgastro.at/
http://unterwww.canon.at/officepromotion
mailto:ito@canon.at
http://entwickelt.so/
http://art.nr/
http://herst.nr/
http://derstartech.com/
http://art.nr/
http://herst.nr/
http://art.nr/
http://herst.nr/
http://art.nr/
http://herst.nr/
http://ist.um/
http://art.nr/
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Der INGRAM MICRO Spot
Der Spot ist eine Aussendung in PDF-Form, die mit Herstellerinhalten jeglicher Art befüllt werden kann. Ob es die Bewerbung 
neuer Produkte, die Information über ein Partnerprogramm oder eine Einladung zu einem Event ist, der Spot ist flexibel einsetzbar.

Inhalt

Für den Inhalt ist der Hersteller in Absprache mit dem Product Manager von Ingram Micro verantwortlich.

Layout

Der grafische Rahmen (Header/Footer) des Spots basiert auf dem Corporate Design von Ingram Micro, die Content-Gestaltung 
kann natürlich in Herstellerbranding (Schriftarten, Farben, Logos, etc.) erfolgen. 

Datenbereitstellung

>	Bildmaterial: Druckfähig (300 dpi) in einem gängigen Bildformat (z.B. jpg, gif, png, tiff, bmp, ai, eps oder psd)
>	Dateneingang: 3 Arbeitstage vor Schaltung 

Verteiler

Der Verteiler wird in Abstimmung mit dem PM festgelegt.

Nummer Medium Format Laufzeit Preis in €

1 Spot pdf 1 Woche 1.800,–
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xSite

Nummer Medium Formate Laufzeit Preis in €

1 xSite html, php, javascript bis zu 1 Monat ab 1.800,–

2 xSite Verlängerung (unverändert) html, php, javascript Je Monat 900,–

Die INGRAM MICRO xSite
Die xSite ist eine kompakte Website (Landingpage), befüllt mit Herstellerinformationen wie z.B. Produktangeboten, 
Partnerprogramm-Informationen oder Eventdetails. Der Preis ist abhängig von der Komplexität der Anforderung bzw. Wünsche.

Inhalt

Für den Inhalt ist der Hersteller in Absprache mit dem Product Manager von Ingram Micro verantwortlich.

Layout

Das Rahmendesign (CMS) basiert auf dem Corporate Design von Ingram Micro, die xSite-Gestaltung kann in Herstellerbranding 
(Farbwelt, Logos und Schrift) erfolgen. 

Datenbereitstellung

>	Bildmaterial: Druckfähig (300 dpi) in einem gängigen Bildformat (z.B. jpg, gif, png, tiff, bmp, ai, eps oder psd)
>	Dateneingang: 5 Arbeitstage vor Schaltung 

Verteiler

Der Verteiler wird in Abstimmung mit dem PM festgelegt.
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Message Space im Newsletter

Message Space
560 Pixel breit

Höhe nach VereinbarungHier kann Ihr individueller html-Inhalt  
(Text, Grafik, Links) stehen!
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Message Space im Newsletter

Nummer Medium Formate Laufzeit Preis in €

1 Message Space im Newsletter - Erstschaltung html, 560 Pixel breit, Höhe n.V.

5 aufeinanderfolgende 

Tage (1 Woche) ODER 

1 Wochentag für 4 Wochen
1.500,–

2 Message Space im Newsletter - Bei Verlängerung html, 560 Pixel breit, Höhe n.V.

5 aufeinanderfolgende 

Tage (1 Woche) ODER 

1 Wochentag für 4 Wochen
900,–

Der INGRAM MICRO Message Space im Newsletter
Um direkt im Newsletter eine wichtige Message einzubetten oder auf ein Thema hinzuweisen, kann ein sogenannter Message 
Space im Newsletter gebucht werden. Hier ist jeglicher html-Code möglich, gerne auch durch den Hersteller bereits erstellt. 
Links, Bilder und Texte sind möglich, jedoch keine animierten Grafiken bzw. Flash.

Inhalt

Für den Inhalt ist der Hersteller in Absprache mit dem Product Manager von Ingram Micro verantwortlich.

Layout

Der grafische Rahmen des Newsletters basiert auf dem Corporate Design von Ingram Micro, der Message Space ist aber  
(im html-Rahmen) individuell anpassbar punkto Farben, Logos, etc. 

Verteiler

Der Verteiler wird in Abstimmung mit dem PM festgelegt.

Frequenz

Der Message Space kann (unverändert) entweder eine komplette Woche (Mo - Fr) oder 4 Wochen lang am selben Wochentag  
(also z.B. an 4 aufeinanderfolgenden Dienstagen) verwendet werden.
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Banner im Newsletter

Banner
560 Pixel breit

Höhe nach Vereinbarung

Sie haben keinen Banner?  
Kein Problem - wir erstellen  

gerne einen für Sie!
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Banner im Newsletter

Nummer Medium Formate Laufzeit Preis in €

1 Banner im Newsletter
560 Pixel breit, Höhe n.V.,  

statisch, jpg/png/gif

5 aufeinanderfolgende 

Tage (1 Woche) ODER  

1 Wochentag für 4 Wochen
1.200,–

2 Erstellungskosten für einen statischen Banner 560 Pixel breit, Höhe n.V. ab 500,–

Der INGRAM MICRO Banner im Newsletter
Direkt im Newsletter kann ein statischer Webbanner eingebettet werden, um direkt beim Öffnen des Newsletters einen 
„Blickfang“ für den Empfänger zu haben. Dieser kann auch optional mit einem Weblink versehen werden (z.B. auf eine 
Webadresse oder zum „Auslösen“ von vorgefertigten Emails).

Inhalt

Für den Inhalt ist der Hersteller in Absprache mit dem Product Manager von Ingram Micro verantwortlich.

Layout

Die Gestaltung des Banners erfolgt wahlweise durch den Hersteller selbst (Übermittlung an Ingram Micro) oder optional durch 
Ingram Micro (kostenpflichtig). 

Verteiler

Der Verteiler wird in Abstimmung mit dem PM festgelegt.

Datenbereitstellung

>	Fertige Daten: in einem gängigen Bildformat (z.B. jpg, gif, png, tiff, bmp, ai, eps oder psd)
>	Dateneingang: 3 Arbeitstage vor Schaltung
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Banner im Fachhandelsbereich

Banner
600 x max. 150 Pixel oder 

300 x max 300 Pixel

Sie haben keinen Banner?  
Kein Problem - wir erstellen  

gerne einen für Sie!
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Banner im Fachhandelsbereich

Nummer Medium Format Laufzeit Preis in €

1 Platzierung Banner im Fachhandelsbereich

600 x max. 150 Pixel oder  

300 x max 300 Pixel,  

jpg/png/gif

1 Monat 1.200,–

2 Erstellungskosten für einen statischen Banner nach Vereinbarung ab 500,–

3 Erstellungskosten für einen dynamischen Banner nach Vereinbarung auf Anfrage

Der INGRAM MICRO Banner im Fachhandelsbereich
Ihr statischer/dynamischer Webbanner in einem der meistfrequentiertesten Bereiche des Ingram Micro Portals. Wahlweise auch 
verlinkt mit einer internen oder externen Webadresse.

Inhalt

Für den Inhalt ist der Hersteller in Absprache mit dem Product Manager von Ingram Micro verantwortlich.

Layout

Die Gestaltung des Banners erfolgt wahlweise durch den Hersteller selbst (Übermittlung an Ingram Micro) oder optional durch 
Ingram Micro (kostenpflichtig). 

Bannerübermittlung

>	Fertige Daten: im Format jpg, gif oder swf
>	Dateneingang: 4 Arbeitstage vor Schaltung

Optional: Datenbereitstellung zum Erstellen eines Banners

>	Bildmaterial: in einem gängigen Bildformat (z.B. jpg, gif, png, tiff, bmp, ai, eps oder psd)
>	Dateneingang: 10 Arbeitstage vor Schaltung

www.ingrammicro.at/fh

http://www.ingrammicro.at/fh
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Banner im IM.Order Einstiegsbereich

Banner im IM.order Login
300 x 300 Pixel

Sie haben keinen Banner?  
Kein Problem - wir erstellen  

gerne einen für Sie!

Banner im IM.order Login
468 x 60 Pixel
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Banner im IM.Order Einstiegsbereich

Nummer Medium Format Laufzeit Preis in €

1 Platzierung Banner im IM.order Loginbereich

468 x 60 Pixel oder  

300 x max 300 Pixel,  

jpg/png/gif

1 Monat 1.200,–

2 Erstellungskosten für einen statischen Banner nach Vereinbarung ab 500,–

3 Erstellungskosten für einen dynamischen Banner nach Vereinbarung nach Aufwand

Der INGRAM MICRO Banner im IM.Order Einstiegsbereich
Ihr Produkt oder Ihre Promotion erscheint ein Monat lang auf unserer Website in Form eines Banners. Das Werbemittel kann 
wahlweise auf eine Landing Page, ein PDF oder direkt in unser Online-Bestellsystem IM.Order verlinkt werden. 

Inhalt

Für den Inhalt ist der Hersteller in Absprache mit dem Product Manager von Ingram Micro verantwortlich.

Layout

Die Gestaltung des Banners erfolgt wahlweise durch den Hersteller selbst (Übermittlung an Ingram Micro) oder optional durch 
Ingram Micro (kostenpflichtig). 

Bannerübermittlung

>	Fertige Daten: im Format jpg, gif oder swf
>	Dateneingang: 4 Arbeitstage vor Schaltung

Optional: Datenbereitstellung zum Erstellen eines Banners

>	Bildmaterial: in einem gängigen Bildformat (z.B. jpg, gif, png, tiff, bmp, eps, ai oder psd)
>	Dateneingang: 10 Arbeitstage vor Schaltung

www.ingrammicro.at/imorder

http://www.ingrammicro.at/imorder
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Hot Product im IM.Order

Hot Product
260 x 100 Pixel

Hot Products im IM.order  
können nur statisch,  

nicht animiert gestaltet werden.
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Hot Product im IM.Order

Das INGRAM MICRO Hot Product im IM.Order
Das Hot Product erscheint 1 Monat lang im IM.Order, dem Ingram Micro Online Bestellsystem. Per Klick auf das Bild wird das 
verknüpfte Produkt im Shop aufgelistet und der Reseller kann so in wenigen Schritten seine Bestellung abschließen. Es kann nur 
auf ein im Shop gelistetes Produkt verlinkt werden. Die Verlinkung auf mehrere Produkte im Shop oder eine Verlinkung auf eine 
externe Seite ist aus technischen Gründen nicht möglich.

Inhalt

Für den Inhalt ist der Hersteller in Absprache mit dem Product Manager von Ingram Micro verantwortlich.

Layout

Die Gestaltung des Hot Products erfolgt durch Ingram Micro oder den Hersteller. 

Benötigte Daten

Für die Gestaltung eines Hot Products werden folgende Angaben benötigt: 

> Artikelnummer (SKU)
> Produktbezeichnung 
> Produktbeschreibung (kurz)
> Produktabbildung
> Herstellerlogo 

Datenbereitstellung

>	Fertige Daten: in einem gängigen Bildformat (z.B. jpg, gif, png, tiff, bmp, ai, eps oder psd)
>	Dateneingang: 3 Arbeitstage vor Schaltung

www.ingrammicro.at/imorder

Nummer Medium Format Laufzeit Preis in €

1 Hot Product im IM.Order 260 x 100 Pixel, jpg 1 Monat 1.500,–

http://www.ingrammicro.at/imorder
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Banner auf Portalen

Sie haben keinen Banner?  
Kein Problem - wir erstellen  

gerne einen für Sie!
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Banner auf Portalen

Nummer Medium Format Laufzeit Preis in €

1 Platzierung Banner auf einem Ingram Micro Portal portalabhängig, jpg/png/gif 1 Monat 800,–

2 Erstellungskosten für einen statischen Banner portalabhängig, jpg/png ab 500,–

3 Erstellungskosten für einen dynamischen Banner portalabhängig, gif auf Anfrage

Banner auf einem INGRAM MICRO Portal
Ihr Banner erscheint 1 Monat lang auf einem von Ihnen gewünschten Portal der Ingram Micro Website. Für die aktuelle Übersicht 
an verfügbaren Portalen kontaktieren Sie bitte die Marketing-Abteilung. 

Inhalt

Für den Inhalt ist der Hersteller in Absprache mit dem Product Manager von Ingram Micro verantwortlich.

Layout

Die Gestaltung des Banners erfolgt wahlweise durch den Hersteller selbst (Übermittlung an Ingram Micro) oder optional durch 
Ingram Micro (kostenpflichtig).  

Bannerübermittlung

>	Fertige Daten: im Format jpg, png oder gif
>	Dateneingang: 4 Arbeitstage vor Schaltung

Optional: Datenbereitstellung zum Erstellen eines Banners

>	Bildmaterial: in einem gängigen Bildformat (z.B. jpg, gif, png, tiff, bmp, eps, ai oder psd)
>	Dateneingang: 10 Arbeitstage vor Schaltung
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Online Akademie

Vermitteln Sie Fachwissen
und stärken Sie Ihre

Bindung zum Kunden!
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Online Akademie

Nummer Medium Laufzeit Preis in €

1 Unveränderte Übernahme eines bestehenden Online-Kurses (Ready2Go) ohne Beschränkung 250,–

2 Produktion einer neuen, individuellen Produkt-Schulung ohne Beschränkung 900,–

3 Produktion einer neuen, individuellen Technologie-Schulung ohne Beschränkung 1.500,– 

Die INGRAM MICRO Online Akademie
Ingram Micro bietet für alle Fachhandelspartner attraktive E-Learning Angebote auf seiner Homepage an. Das Lernangebot von 
Ingram Micro gliedert sich in die beiden Bereiche Produkt- und Technologiekurse. Die Trainings umfassen dabei die Darstellung 
der Lerninhalte im Web sowie die Teilnahme an einem Test. Nach richtiger Beantwortung der Fragen erhält der Teilnehmer ein 
Zertifikat. Produkt- und Technologieschulungen unterscheiden sich dabei primär im Umfang der Lerninhalte sowie der Anzahl der 
Fragen beim Test.

Inhalt

Für den Inhalt ist der Hersteller in Absprache mit dem Product Manager von Ingram Micro verantwortlich.

Produktion

Die Freischaltung oder Neugestaltung eines Online-Akademie Kurses wird durch Ingram Micro koordiniert. 

Kurse

Es bestehen zwei Möglichkeiten, einen Kurs zu buchen. Zum einen kann – sofern vorhanden – ein bestehender Kurs unverändert 
von Ingram Micro Deutschland übernommen werden oder der Hersteller lässt einen individuellen Kurs erstellen.

www.ingrammicro.at/online-akademie

http://www.ingrammicro.at/online-akademie
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Online Videospot IM.News

Aktuelle Inhalte 
professionell aufbereitet 

und präsentiert!
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Online Videospot IM.News

Nummer Medium Laufzeit Preis in €

1 Unveränderte Übernahme eines vorhandenen Videos (HD-Format vorausgesetzt!) ohne Beschränkung 250,–

2 Produktion Value Videospot (ca. 30 Sekunden, Fotos, Texte, Videos, exkl. Sprecher) ohne Beschränkung 900,–

3 Produktion Premium Videospot (ca. 60 Sekunden, sonst wie Value Videospot) ohne Beschränkung 1.500,– 

Der INGRAM MICRO Online Videospot IM.News
Egal, ob allgemeine Informationen wie z.B. der Start eines Partnerprogrammes, Sonderaktionen, Promotions oder aber Detailinfos 
zu einem Produkt, die erschwinglichen Videoclips von Ingram Micro werden professionell konzipiert und hergestellt. Dynamisch 
über unsere Website auffindbar, stehen diese Videos unseren Kunden rund um die Uhr zum Abruf zu Verfügung.

Inhalt

Für den Inhalt ist der Hersteller in Absprache mit dem Product Manager von Ingram Micro verantwortlich.

Produktion

Die Produktion wird durch Ingram Micro mit einem externen Dienstleister koordiniert. Bitte beachten Sie eine Vorlaufzeit von 
zumindest zwei Wochen!

Varianten

>	Value Videospot:
	 Hier wird auf Grundlage von Fotos & Texten (und eventuell Videos) ein 30sekündiger Videospot produziert, 
	 der einen professionellen Off-Sprecher beinhaltet.

>	Premium Videospot:
	 Wie Value, allerdings mit einer Laufzeit von 60 Sekunden.

www.imnews.at

http://www.imnews.at/
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Aktuell

2/1 Seite (innen)*
2x (184 x 258 mm)

2.900,– / 4farbig Skala

4/1 Seite (innen)*
4x (184 x 258 mm)

4.900,– / 4farbig Skala

Fujitsu SP Serie
Mit dem PaperStream-Vorteil

Microsoft
Das sicherste Office aller Zeiten: Integrierter Schutz 
nach Maß

Barracuda
NG Firewall - A new generation! 

aktuell
Kundenmagazin | Ausgabe Oktober 2015
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1/3 Seite (innen)
184 x 88 mm | abfallend: 
210 x 88 (+ 3 mm Überfüller)

1.100,– / 4farbig Skala

1/2 Seite (innen)
184 x 130 mm | abfallend: 
210 x 145 (+ 3 mm Überfüller)
1.450,– / 4farbig Skala

1/1 Seite (innen)
184 x 258 mm | abfallend: 
210 x 297 (+ 3 mm Überfüller)

1.900,– / 4farbig Skala

Rückseite (U4)
210 x 297 mm  
(+ 3 mm Überfüller)

2.400,– / 4farbig Skala

*)	 Kann nicht für verschiedene Hersteller oder über mehrere Ausgaben 
verteilt verwendet werden.

Titelseite (U1)
Nur im Zusammenhang mit 
einer 1/1 Seite buchbar.

3.500,– / 4farbig Skala super deal

super deal

aktuell

mailto:office@ingrammicro.at
http://www.ingrammicro.at/
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Das INGRAM MICRO Aktuell
In diesem von Ingram Micro gestalteten Magazin geben wir Ihnen die Möglichkeit, Ihre aktuellen Produkte oder Informationen dem 
Fachhandel zu vermitteln. Neben der Darstellung Ihres Produktes inklusive detaillierter Beschreibung bzw. Abbildung haben Sie 
im Aktuell auch die Möglichkeit, Imagewerbung für Ihr Unternehmen zu betreiben.

Inhalt

Für den Inhalt ist der Hersteller in Absprache mit dem Product Manager von Ingram Micro verantwortlich.

Datenbereitstellung

Übermittlung der Daten bis zum 25. des Vormonats an den Product Manager.

Auflage

Adressierter Versand an rund 3.500 Kunden in Österreich.

Format

Das Aktuell wird im A4-Format produziert.

Spezialformate bzw. Beilagen

Auf Anfrage - Preis abhängig von Format, Umfang und Gewicht (evtl. Portomehrkosten!)

Layout

Das Layout und die Gestaltung erfolgt durch Ingram Micro.

Erscheinung

Das Aktuell erscheint 10x jährlich, monatlich mit Ausnahme der beiden  
Doppelausgaben Sommer (Juli/August) und Winter (Dezember/Jänner)  
jeweils in der 1. Woche des Monats.

Spezialformate
oder Beilagen
Auf Anfrage möglich!

super deal

Wird per Post an jeden  
Fachhandelskunden von  
Ingram Micro versendet!
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PR-Kampagne
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Kampf ums Leiberl

DAS NETZ SPALTET
DIE BRANCHE

Von Meinungen, Strategien 
und Paragraphenreitern

MOBILE WORLD CONGRESSGeht‘s den Netzbetreibern an den Kragen?
DOPPELTER ANTRITTZwei Veteranen packen aus

DAUERBRENNER SMART-TV
Wettstreit der Visionen

ABENTEURER SIND GEFÄHRLICHWie solide und sauber ist AEG?

Österreichs Insiderblatt für die Elektrobranche
Ausgabe 3/2012

Erreichen Sie Ihre 
Zielgruppe in relevanten 

Fachzeitschriften!
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  PR-Kampagne

Nummer Medium Formate Laufzeit Preis in €

1 Schaltungskosten pdf mit Überfüller (3 mm) nach Anforderung auf Anfrage

2 PR-Begleitung auf Anfrage

Die INGRAM MICRO PR-Kampagne
Zur richtigen Zeit mit der richtigen Botschaft die richtige Zielgruppe ansprechen - das geht auch über Fachzeitschriften am 
österreichischen Markt. Wir setzen in Abstimmung mit Ihnen die geeigneten PR-Maßnahmen und führen diese erfolgreich für 
Sie durch.

Inhalt

Für den Inhalt ist der Hersteller in Absprache mit dem Product Manager von Ingram Micro verantwortlich.

Layout

Die Koordination der PR-Kampagne erfolgt durch Ingram Micro.

Frequenz

>	EHZ: 11x Mal jährlich (monatlich, außer einer Doppelausgabe Sommer)
>	Computer Partner: 10x Mal jährlich (monatlich, außer je einer Doppelausgabe Sommer und Winter)
>	IT&T: 9x Mal jährlich (monatlich, außer je einer Doppelausgabe Frühling, Sommer und Winter)
>	Elektro Journal: 10x Mal jährlich (monatlich, außer je einer Doppelausgabe Sommer und Winter)
>	E&W: 10x Mal jährlich (monatlich, außer je einer Doppelausgabe Sommer und Winter)

Auflage

>	EHZ: 6.000 Stück je Ausgabe
>	Computer Partner: 7.100 Stück je Ausgabe
>	IT&T: 15.000 Stück je Ausgabe
>	Elektro Journal: 12.000 Stück je Ausgabe
>	E&W: 13.000 Stück je Ausgabe
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Inserate in Fachmedien

THE SKY IS THE LIMIT!
CLOUD UMSATZ MACHEN UND MIT GLÜCK 
EIN TESLA MODEL S GEWINNEN!

Mit dem Ingram Micro Cloud Marketplace können Sie Ihr bestehendes  
Portfolio mit erstklassigen Businesslösungen aus unserem geprüften 
Angebot erweitern. Legen Sie gleich los und profitieren Sie bei einer  
Registrierung innerhalb der ersten drei Monate von € 150,- Startguthaben.

Für die ersten 500 Kunden, die eine Bestellung im IM.Cloud Marketplace 
tätigen, besteht die Chance, ein Tesla Model S zu gewinnen!

Erreichen Sie Ihre Zielgruppe in 
relevanten Fachzeitschriften!
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 Inserate in Fachmedien

Nummer Medium Formate Laufzeit Preis in €

1 Schaltungskosten pdf nach Medium/Anforderung auf Anfrage

2 Erstellungskosten für ein Sujet ab 1.800,–

Die INGRAM MICRO Inserate in Fachmedien
Zur richtigen Zeit mit der richtigen Botschaft die richtige Zielgruppe ansprechen - das geht auch über Fachzeitschriften am 
österreichischen Markt. Wir sorgen nicht nur für die Erstellung der Sujets, sondern auch für die Schaltung und Verrechnung der 
von Ihnen gebuchten Schaltungen.

Inhalt

Für den Inhalt ist der Hersteller in Absprache mit dem Product Manager von Ingram Micro verantwortlich.

Layout

Das Layout und die Gestaltung erfolgt durch Ingram Micro.

Frequenz

>	EHZ: 11x Mal jährlich (monatlich, außer einer Doppelausgabe Sommer)
>	Computer Partner: 10x Mal jährlich (monatlich, außer je einer Doppelausgabe Sommer und Winter)
>	IT&T: 9x Mal jährlich (monatlich, außer je einer Doppelausgabe Frühling, Sommer und Winter)
>	Elektro Journal: 10x Mal jährlich (monatlich, außer je einer Doppelausgabe Sommer und Winter)
>	E&W: 10x Mal jährlich (monatlich, außer je einer Doppelausgabe Sommer und Winter)

Auflage

>	EHZ: 6.000 Stück je Ausgabe
>	Computer Partner: 7.100 Stück je Ausgabe
>	IT&T: 15.000 Stück je Ausgabe
>	Elektro Journal: 12.000 Stück je Ausgabe
>	E&W: 13.000 Stück je Ausgabe
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Flyer & Folder

AUSGABE 3  2012

S.12
Der neue
Brother XY

Office Scout

Shopping Guide

Mobile Guide

Kundenmagazin

Ausgabe 02/2014

MOVE Update

IT-Infrastruktur Magazin

Ausgabe 02/2014

2014-08-05_MOVE_update_Titel.indd   1 05.08.14   15:06

Ausgabe 02/2014

Bingo

Das Komponenten Magazin

Für jeden Anlass die optimalen
Unterlagen - direkt von uns!
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 Flyer & Folder

Nummer Medium Formate Laufzeit Preis in €

1 Flyer, Folder, etc. pdf nach Vereinbarung bzw. Auflage auf Anfrage

Die INGRAM MICRO Flyer & Folder
Flyer sind Werbeträger in kurzer plakativer Form und gut geeignet für Produktankündigungen, Aktionen, Promotions und 
Highlights. Ergänzen Sie Ihre Promotion zusätzlich mit einer Flyer-Beilage.

Inhalt

Für den Inhalt ist der Hersteller in Absprache mit dem Product Manager von Ingram Micro verantwortlich.

Auflage/Layout/Format

Jeden Flyer gestalten und drucken wir nach Ihren individuellen Wünschen. Somit sind Sie an kein vorgegebenes Format oder eine 
definierte Auflage gebunden. Die Gestaltung der Vorlage erfolgt durch Ingram Micro oder den Hersteller (Druckfähiges PDF mit 
3 mm Anschnitt). 

Datenbereitstellung

Die Daten müssen mindestens 3 Wochen vor dem Versand bei uns vorliegen.
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Direct Mailing

INGRAM MICRO GMBH
Guglgasse 7 – 9
1030 Wien, Austria
www.ingrammicro.at

Phone  +43 - 1 - 408 15 43 - 0
Fax +43 - 1 - 408 15 43 - 900
E-Mail offi ce@ingrammicro.com

UniCredit Bank Austria AG
IBAN AT80 1100 0094 9471 4000
BIC BKAUATWW

Firmenbuch FN 98722f, HG Wien
UID ATU15143100
ARA-Lizenz 01411, DVR 0683795

Lieber Microsoft-Partner,

unsere Partnerschaft und Ihr Geschäftserfolg sind uns sehr wichtig! Aus diesem Grund bedanken wir uns 
heute bei Ihnen mit dem beiliegendem Adventkalender für Ihre Treue und Ihr Engagement in diesem Jahr!

Nutzen Sie unsere Angebote und sichern Sie sich Ihren Informationsvorsprung bei Ingram Micro. 
Informationen zu aktuellen Trainings, Promotions, Incentives, dem MPN Partnerprogramm, etc., erhalten 
Sie neben dem Ingram Micro Newsletter regelmäßig auch am Microsoft Partnerblog (www.partnerblog.at) 
und im Partner Newsletter (Anmeldung: aka.ms/partnernewsletter).

 Weiterhin stehen Ihnen zur optimalen Vermarktung Ihres Unter-
nehmens am Partner Marketing Center (readytogo.microsoft.com) 
Produktbroschüren, umfangreiche Unterlagen zu Aussendungen, 
Präsentationen, Vertriebsleitfäden und noch vieles mehr als Down-
load zur Verfügung.

Wir wünschen Ihnen schon jetzt besinnliche Feiertage, einen guten 
Rutsch und viel Erfolg mit Microsoft Produkten im neuen Jahr!

Markus Schaub
Business Unit Manager Software

Ingram Micro empfi ehlt Microsoft Offi ce 365.

Seien Sie erfolgreich, seien Sie 
direkt - natürlich direkt mit uns!

http://www.ingrammicro.at/
mailto:office@ingrammicro.com
http://www.partnerblog.at/
http://aka.ms/partnernewsletter
http://readytogo.microsoft.com/
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 Direct Mailing

Nummer Medium Formate Laufzeit Preis in €

1 Mailings (ohne Porto) pdf nach Vereinbarung bzw. Auflage auf Anfrage

Die INGRAM MICRO Direct Mailings
(3D-)Mailings erreichen in Zeiten des digitalen Spams die Entscheidungsträger zuverlässig und aufmerksamkeitsstark. Der 
Empfänger empfindet eine persönliche, physisch vorliegende Sendung als „wertiger“ und widmet daher auch dem Inhalt 
mehr Aufmerksamkeit, als es bei einer (günstigeren) digitalen Zusendung je möglich wäre. Ideal für wichtige Botschaften im 
überschaubaren Empfängerkreis.

Inhalt

Für den Inhalt ist der Hersteller in Absprache mit dem Product Manager von Ingram Micro verantwortlich.

Auflage/Layout/Format

Jedes Mailing (2D oder 3D) gestalten und drucken wir nach Ihren individuellen Wünschen. Somit sind Sie an kein vorgegebenes 
Format oder eine definierte Auflage gebunden. Die Gestaltung der Vorlage erfolgt durch Ingram Micro oder den Hersteller 
(Druckfähiges PDF mit 3 mm Anschnitt). 

Datenbereitstellung

Die Daten müssen mindestens 4 Wochen vor dem Versand bei uns vorliegen.
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Postkarte

INGRAM MICRO GmbH 

Guglgasse 7 - 9, 1030 Wien

Martin Mustermann

Muster AG
Musterstrasse 5
1234 Musterdorf

WorkCentre®

4250 / 4260
A4
Schwarzweiß 
Multifunktionssysteme 

Xerox WorkCentre® 4250 / 4260 
Multifunktionssysteme
Hier paart sich Produktivität mit 
Erschwinglichkeit

Aufmerksamkeitsstark, direkt  
und günstig beim Kunden!
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Print

 Postkarte

Nummer Medium Anzahl Formate Leistung Preis in €

1 Postkarte 500 Stück A6 Druck & Versand inkl. Porto 650,– 

2 Postkarte 1.000 Stück A6 Druck & Versand inkl. Porto 930,–

3 Postkarte andere Auflagen andere Formate nach Vereinbarung auf Anfrage

4 Gestaltung auf Anfrage

Die INGRAM MICRO Postkarten
Einfach, schnell und effizient. Ihr professionelles Postkarten-Mailing für Promotionen, Einladungen, Sonderaktionen und vieles 
mehr. Die Postkarten eignen sich bestens als unterstützende Maßnahme und können in kurzer Zeit umgesetzt und direkt an Ihre 
Kontakte verschickt werden.

Inhalt

Für den Inhalt ist der Hersteller in Absprache mit dem Product Manager von Ingram Micro verantwortlich.

Leistungen

Die Preise beinhalten den Farbdruck durch Ingram Micro sowie den österreichweiten Versand durch die Österreichische Post AG.

Layout/Format

Die Gestaltung der Vorlage erfolgt durch den Hersteller (Druckfähiges PDF mit 3 mm Anschnitt). Ingram Micro bietet gerne die 
Erstellung separat an. 

Datenbereitstellung

Für die Gestaltung und den Versand der Postkarten werden folgende Angaben 2 Wochen vor Versandtermin benötigt: 

>	Inhalt
>	Artikelnummer/SKU
>	Produktabbildung
>	Kontaktadresse
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Rechnungsbeilage

Deal Friday
One Day. One Price.

www.ingrammicro.at/deal_friday

http://www.ingrammicro.at/deal_friday
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Print

 Rechnungsbeilage

Nummer Medium Formate Laufzeit Preis in €

1 Rechnungsbeilage pdf 1 Woche oder 5.000 Rechnungen 1.500,–

Die INGRAM MICRO Rechnungsbeilage
Platzieren Sie Ihre Werbebotschaft auf den auflagestarken Rechnungen von Ingram Micro, welche große Aufmerksamkeit bei 
den Kunden genießen. Der Einzahlungsschein bietet sich als optimale Werbefläche an. Die Belegung kann durch Platzierung 
einer Produktneuheit oder eines Spezialangebotes erfolgen. Die Rechnungen werden fast ausschliesslich von Entscheidern 
(Geschäftsleitung, Einkaufsleitung etc.) geöffnet und weiter bearbeitet.

Inhalt

Für den Inhalt ist der Hersteller in Absprache mit dem Product Manager von Ingram Micro verantwortlich.

Auflage

Über 5.000 Rechnungen pro Woche. 

Layout

Die Gestaltung des Rechnungsdruckes erfolgt durch Ingram Micro oder den Hersteller. 

Datenbereitstellung

Für die Gestaltung und den Versand der Rechnungsbeilage werden folgende Angaben 2 Wochen vor Versandtermin benötigt: 

>	Artikelnummer/SKU
>	Produktabbildung
>	Beschreibung
>	Preis
>	Inhalt
>	Kontaktadresse
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Large Format Display Information System

Ob Werbevideo, Powerpoint, 
Bilder, Logos oder Texte ...



INGRAM MICRO GmbH | Marketing Guide 2016 | gültig ab Januar 2016� 43

O
ffice

Large Format Display Information System

Nummer Medium Dauer Information Preis in €

1 Video(s), Powerpoint, Bilder, Logos, Texte 1 Woche FullHD oder 4k-Content 250,–

2 Video(s), Powerpoint, Bilder, Logos, Texte 1 Monat FullHD oder 4k-Content 750,–

3 Video(s), Powerpoint, Bilder, Logos, Texte 1 Quartal FullHD oder 4k-Content 2.000,–

4 Video(s), Powerpoint, Bilder, Logos, Texte - pauschal, nach Aufwand berechnet  ab 250,–

Das Large Format Display Information System (Ingram Micro Channel TV)
Ihre Marke im neu gestalteten Ingram Micro Office - mit Hilfe modernster LFD-Technologie (Large Format Display) erreichen Sie 
nicht nur die Ingram Micro Sales- und PM-Kollegen direkt, sondern Sie erhöhen auch die Bekanntheit Ihrer Marke bei sämtlichen 
Besuchern unserer Räumlichkeiten. 

Präsentieren Sie Ihre aktuellen Produkte und/oder Ihr Unternehmen multimedial. Egal, ob 4k-Video, Powerpoint, Bilder oder „nur” 
ein Logo - Ihre Marke ist immer im Fokus!

PS: Wenn Sie kein Material haben, wir erstellen gerne aus beigestellten Bildern/Texten entsprechende Clips für Sie.

Laufzeit

Wöchentlich, monatlich oder quartalsweise buchbar.

Organisation

Für die Organisation ist der Product Manager von Ingram Micro in Absprache mit dem Hersteller verantwortlich. 
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„Look & Feel” Produktpräsentation mit Video

Setzen Sie hier Ihre 
Produktneuheiten in Szene!
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„Look & Feel” Produktpräsentation mit Video

Nummer Medium Dauer Information Preis in €

1 „Look & Feel” Produktpräsentation 1 Monat Kensington-Lock, WLAN und Strom vor Ort 1.000,–

2 „Look & Feel” Produktpräsentation 1 Quartal Kensington-Lock, WLAN und Strom vor Ort 2.500,–

Die „Look & Feel” Produktpräsentation mit Video
Machen Sie mit der exklusiven «Look & Feel» Produktpräsentation Ihr Produkt erlebbar. «Nur schauen, nicht angreifen» gilt 
hier nicht - ausprobieren, testen, anfassen, ist die Devise für eine authentische Produktvorstellung. Ein Monat oder ein ganzes 
Quartal können Sie Ihr Produkt im «Look & Feel» Bereich von Ingram Micro ausstellen und der Salesforce so die Gelegenheit 
geben, Ihr Produkt noch besser kennenzulernen und im wahrsten Sinne des Wortes zu begreifen. Zusätzlich können Sie die 
Produktpräsentation mit einem Video, in dem etwa ein Imageclip oder Zusatzfeatures gezeigt werden, ergänzen. 

Datum

Auf Anfrage.

Organisation

Für die Organisation ist der Product Manager von Ingram Micro in Absprache mit dem Hersteller verantwortlich. 
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Office Branding
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 Office Branding 

Nummer Medium Dauer Information Preis in €

1 Branding der Trinkgläser 1 Quartal 100 Gläser mit Logo 1.500,–

2 Branding des Geschirrs 1 Quartal 100 Sets mit Logo 1.500,–

3 Branding der Kühltheke (außen) 1 Monat Ihre Nachricht/Logo 250,–

4 Branding von Getränken 1 Woche Ihre Nachricht/Logo 250,–

5 Branding des Frühstücksbuffets 1 Woche Ihre Nachricht/Logo 200,–

6 Branding der Nespresso-Kaffeemaschine 1 Woche Ihre Nachricht/Logo 200,–

Das INGRAM MICRO Office Branding
Immer präsent sein - mit dem Office Branding von Ingram Micro. Helfen Sie dem gesamten Ingram Micro Team gleich morgens mit 
einem aktivierendem Frühstück in einen verkaufsstarken Tag, wünschen Sie Ihnen in der Mittagspause oder bei Veranstaltungen 
auf Ihren Tellern einen Guten Appetit, versorgen Sie die Kaffeetrinker mit dem benötigten Koffeinkick, während auch Besucher  
Ihrer Marke an der Kühltheke begegnen. Bleiben Sie in den Köpfen der Menschen, die bei Ingram Micro ein- und ausgehen.  

Datum

Auf Anfrage.

Organisation

Für die Organisation ist der Product Manager von Ingram Micro in Absprache mit dem Hersteller verantwortlich. 
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Inhouse-Event
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Inhouse-Event

Nummer Medium Datum Information Preis in €

1 Inhouse-Event nach Verfügbarkeit für max. ca. 40 Personen auf Anfrage

Die INGRAM MICRO Inhouse-Events
Raumreservierung, Catering, Einladungsmanagement - das sind nur einige der Dinge, die zur Eventplanung gehören. Einfacher 
geht's mit Ingram Micro - für interne und externe Veranstaltungen stehen wir Ihnen gerne zur Verfügung und bieten mit unserer 
Cafeteria den idealen Veranstaltungsort für vielfältige Events. Natürlich stehen Ihnen dabei auch unsere Videowall und das Office 
Branding zur Verfügung, umso Ihre Marke auch beim Event sichtbar zu machen. Teilen Sie uns Ihre Vorstellungen mit und wir 
kümmern uns um den Rest, egal ob Punschstand oder Weinverkostung. Nutzen Sie die vielen Möglichkeiten unserer technischen 
Ausstattung und spielen Sie Musik oder Videos ab, rufen Websites auf oder halten Sie Ansprachen. 

Organisation

Für die Organisation ist der Product Manager von Ingram Micro in Absprache mit dem Hersteller verantwortlich. 
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IM.Top

IM.Top
22.09.2016

Jetzt buchen!
Die führende ITK-Fachhandels-

veranstaltung in Österreich!
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Events

 IM.Top

Nummer Event Ort & Datum Dauer Preis in €

1 IM.Top 2016 Wien Vösendorf, 22.09.2016 ganztägig ab 3.900,-

Die IM.Top
Die IM.Top versteht sich als größter Distributions-Fachhandelskongress und Kommunikationsplattform rund um aktuelle Themen 
und Trends der österreichischen IT-Branche. Als Hersteller haben Sie die Gelegenheit, Ihr Unternehmen zu präsentieren und in 
anregender Atmosphäre den Kontakt mit dem Fachhandel zu pflegen. Neben der Präsentation neuer Produkte und Lösungen aus 
dem IT-Bereich steht dieser aktive Austausch zwischen Hersteller, Distributor und Händler im Mittelpunkt der Veranstaltung. 
Reservieren Sie sich schon heute Donnerstag, den 22. September 2016, vor für die nächste IM.Top in Österreich! 
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VIP-Event

Ob zu ebener Erde oder in 
schwindelnden Höhen - wir 
organisieren Ihren VIP-Event! 
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Events

 VIP-Event

Nummer Incentive Details Dauer Preis in €

1 VIP-Event nach Vereinbarung nach Vereinbarung auf Anfrage

INGRAM MICRO VIP-Events
Ausgesuchte Veranstaltungen für ausgesuchte Kunden - das ist die Kernaussage unserer VIP-Events. Wobei es nicht immer die 
großen Veranstaltungen sein müssen - manchmal ist weniger mehr. Wichtig dabei ist immer nur,  dass die Gäste sich „First-
Class“ betreut fühlen müssen. Und dafür garantieren wir mit unserem Know-How und unserem Netzwerk.

Organisation

Für die Organisation ist das Marketingteam sowie der zuständige Product Manager von Ingram Micro in Absprache mit dem 
Hersteller verantwortlich. 

Kosten

Je nach Umfang. Gerne erstellen wir Ihnen ein individuelles Angebot.
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WeihnachtsBaumTraum

in Kooperation mit

VIP-
Event
07.12.2016

Jetzt buchen!
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Events

WeihnachtsBaumTraum

Nummer Incentive Ort Termin Preis in €

1 WeihnachtsBaumTraum Sulz im Wienerwald 7. Dezember 2016, ab 17 Uhr 110,-/Teilnehmer

INGRAM MICRO WeihnachtsBaumTraum
Mitten im Wienerwald frei von Schadstoffen aufgewachsen, steht er: Ihr heuriger Weihnachtsbaum! Sie müssen nur noch kommen 
und den Passenden aussuchen. Genau wie Ihre treuesten Kunden, die bei Ingram Micro bestellen. Bei Bratkartoffel, Maroni, 
Glühwein und Punsch findet man den Richtigen gleich viel leichter... Sie werden sehen! 

Und wenn Sie jetzt meinen: „Christbaum schneiden – das gibt es doch auch anderswo!?” – dann haben wir hier noch 
ein besonderes Weihnachtszuckerl für Sie: Wir übernehmen nämlich in guter alter Tradition seit 2011 die Zustellung! In 
Zusammenarbeit mit unserem Logistikpartner DHL Express stellen wir die Bäume frei Haus an die Teilnehmer im Raum Wien, NÖ 
und Burgenland zu (PLZ-abhängig)!

Organisation

Für die Organisation ist das Marketingteam sowie der zuständige Product Manager von Ingram Micro in Absprache mit dem 
Hersteller verantwortlich.

Kosten

Pro Teilnehmer (Kunde/Hersteller/Ingram Micro/Begleitungen) sind pauschal Euro 110,- zu kalkulieren. Um die Zahl der 
teilnehmenden Hersteller überschaubar zu halten, bitten wir um Verständnis, dass wir nur Buchungen ab mind. 25 Teilnehmer 
annehmen können.
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Gewinnspiel & Incentive
Ihr Gewinnspiel/Incentive -  

Unser Know-How!
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 Gewinnspiel & Incentive

Nummer Incentive Details Termin/Dauer Preis in €

1 Gewinnspiel oder Incentive nach Vereinbarung nach Vereinbarung auf Anfrage

INGRAM MICRO Gewinnspiel & Incentive
Ist die Karotte verlockend genug, funktioniert sie für jeden Fachhändler. Egal, ob es um die Verlosung von Sachpreisen oder die 
Organisation von VIP-Belohnungen geht, Incentives funktionieren einfach immer. Begeistern Sie die Fachhändler im Rahmen eines 
Gewinnspieles oder einer Incentive-Promotion für Ihr Produkt oder Ihre Marke! Mit unserem Know-How, unserer Erfahrung und 
unseren Möglichkeiten kein Problem.

Organisation

Für die Organisation ist das Marketingteam sowie der zuständige Product Manager von Ingram Micro in Absprache mit dem 
Hersteller verantwortlich.

Kosten

Je nach Umfang. Gerne erstellen wir Ihnen ein individuelles Angebot.
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Salestraining

Know-How ist eine Frage der 
Fortbildung und kritisch für die 

Vertriebsmannschaft!
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 Salestraining

Nummer Medium Dauer Information Preis in €

1 Salestraining max. 2x je 1 Stunde mittags, ohne Catering 1.500,–

2 Catering für Schulungsteilnehmer mittags pauschal für max. 25 Personen 500,–

Das INGRAM MICRO Salestraining
Damit unsere Verkaufsmitarbeiter stets auf dem aktuellsten Stand sind und somit die Kunden kompetent beraten können, ist 
es notwendig, Produktschulungen in regelmässigen Abschnitten durchzuführen. Ein Salestraining wird individuell in Absprache 
mit den verschiedenen Abteilungen geplant und organisiert und dauert in der Regel ca. 1 Stunde während der Mittagszeit, 
durchgeführt in 2 Einheiten (damit die jeweils andere Hälfte des Sales-Teams währenddessen Kunden betreuen kann). Wenden Sie 
sich für weitere Informationen bitte an den zuständigen Product Manager. 

Wichtig: Die Mittagsverpflegung ist vom Hersteller zu stellen oder wird auf Wunsch durch Ingram Micro organisiert und extra 
weiterverrechnet.

Datum

Auf Anfrage.

Teilnehmer

Ca. 25 Teilnehmer in 2 Gruppen.

Organisation

Für die Organisation ist der Product Manager von Ingram Micro in Absprache mit dem Hersteller verantwortlich. Eventuell dazu 
gebuchtes Catering wird durch das Marketingteam von Ingram Micro organisiert.
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Workshop & Schulung

Klassische Workshops,  
z.B. in einem Seminarhotel ...
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Events

 Workshop & Schulung

Nummer Incentive Ort & Datum Dauer Preis in €

1 Workshop/Schulung nach Vereinbarung nach Vereinbarung auf Anfrage

INGRAM MICRO Workshop für Fachhändler
Ingram Micro organisiert für Sie die Teilnehmer, die passende Räumlichkeit, das Rahmenprogramm sowie das richtige Ambiente. 
Nutzen Sie als Hersteller diese wichtige Option für Produktpräsentationen oder Kundenschulungen. Übrigens: Es muss nicht 
immer ein klassischer Schulungsraum oder ein Seminarhotel sein - Workshops, die „in Erinnerung“ bleiben sind gefragt!

Organisation

Für die Organisation ist das Marketingteam von Ingram Micro verantwortlich. Gerne  
erstellen wir Ihnen ein Angebot abhängig je nach Umfang des gewünschten Workshops.

... oder alternative Events mit 
kreativem Rahmenprogramm!
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Business Breakfast

Produktschulung oder 
Workshop am Morgen...
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Events

Business Breakfast

Nummer Incentive Ort & Datum Dauer Preis in €

1 Workshop nach Vereinbarung Vortrag 2 Stunden ab 2.500,–

Das INGRAM MICRO Business Breakfast
Nutzen Sie die Gelegenheit, Ihre Kunden bei einer Produktschulung samt Frühstück auf den neuesten Stand zu bringen: Ingram 
Micro organisiert für Sie die Teilnehmer, die passende Räumlichkeit, das Rahmenprogramm sowie das richtige Ambiente. Nutzen 
Sie als Hersteller diese wichtige Option für Produktpräsentationen oder Kundenschulungen. 

Organisation

Für die Organisation ist das Marketingteam von Ingram Micro verantwortlich. Gerne erstellen wir Ihnen ein Angebot abhängig je 
nach Umfang des gewünschten Workshops.

Wir organisieren für Sie ein 
Business Breakfast in 

gemütlicher Atmosphäre!
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Give-away & Werbemittel

Wir produzieren Ihre Give-aways 
in höchster Qualität!
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Loyalty

 Give-away & Werbemittel

Nummer Medium Auflage Veredelung Preis in €

1 Give-away auf Anfrage auf Anfrage auf Anfrage

Das INGRAM MICRO Give-away & Werbemittel
Werbegeschenke haben immer Saison, Ihren Ideen und Wünschen sind (außer durch Ihr Budget) fast keine Grenzen gesetzt. 
Kontaktieren Sie uns, wir beraten Sie gerne für ein passendes Gadget.

Auflage/Layout/Veredelung

Die Auflage und die Möglichkeiten der Veredelungen sind je nach Werbegeschenk komplett unterschiedlich.  
Die Gestaltung/Logo-Platzierung erfolgt durch Ingram Micro oder den Hersteller. 

Datenbereitstellung

Die Datenbereitstellung erfolgt nach Absprache.

Organisation

Die Werbemittelproduktion bzw. -bestellung wird durch das Marketingteam von Ingram Micro organisiert. 
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Loyalty

 Seasonal Greetings

Nummer Medium Information Buchungsinformation Preis in €

1 Valentinstagsstrauß, Osternest, Adventkranz, o.ä. max. 4 Sponsoren pro Aktion Preis pro Buchung pro Aktion 1.500,–

Die INGRAM MICRO Seasonal Greetings
Kleine Geschenke erhalten die Freundschaft! Deshalb denken wir zu besonderen Anlässen gerne an unsere treuesten Kunden. 
Egal, ob Osternest (überbracht durch ein Osterbunny), Valentinstags-Blumenstrauß oder Adventkranz, es gibt genug festliche 
Anlässe im Jahr dafür.

Datum

Abhängig von der jeweiligen Aktion.

Zielgruppe

Top-Kunden bzw. (beim Valentinstag exklusive) Kundinnen.

Organisation

Die Seasonal Greetings werden durch das Marketingteam von Ingram Micro organisiert. 
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Das Prämien-Programm

Individuelle Belohnungen  
für individuelle Kunden:

Ganz einfach mit IM.Fokus!
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 IM.Fokus

IM.Fokus - Das Treueprogramm von INGRAM MICRO
Individuelle Kunden wollen individuelle Ansprache und individuelle Zuwendung - und genau das ist mit IM.Fokus ganz einfach 
realisierbar! 

Auf ausgewählte Ingram Micro Produkte werden in einem vordefinierten Zeitraum Bonuspunkte aus einem Herstellerbudget aus-
geschüttet. Diese können vom Kunden dann im IM.Fokus Online-Shop gegen Gutscheine aus vielen Online-Shops (z.B. Wein & Co, 
Zalando, Best Western, myToys.de, etc.) eingetauscht werden, digitale Zustellung des Wertgutscheines inklusive. 

Über die extra verrechnete Grundpauschale finanziert sich der Club selbst, d.h. Overheads für Marketing, PR und laufende Kosten 
des Programms. Dafür ist in diesem Zeitraum der Hersteller in sämtlichen Kommunikationsmedien, die IM.Fokus adressieren, 
vertreten.

Nummer Medium Information Laufzeit Preis in €

1 Grundpauschale PR-Beitrag, etc. 1 Monat 200,–

2 Grundschale (ermässigt!) PR-Beitrag, etc. 1 Quartal 500,–

3 Bonuspunkte-Budget für Kundengoodies bis aufgebracht

http://www.ingrammicro.at/imfokus

http://mytoys.de/
http://www.ingrammicro.at/imfokus
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„Hier könnte 
Ihre Nachricht 

zu hören sein ...“
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Busyline 

Nummer Medium Dauer Laufzeit Preis in €

1 Busyline 10 - 15 Sekunden 1 Monat 1.500,–

Die INGRAM MICRO Busyline
Kunden, die unseren Sales kontaktieren, hören anstatt von Warteschleifen-Musik eigens angefertigte Botschaften von Herstellern 
zu aktuellen Promotions oder Programmen. Professionell produziert von einem darauf spezialisierten Tonstudio.

Benötigte Unterlagen

2 - 3 Sätze zum Thema (ergeben ca. 15 - 20 Sekunden), evtl. herstellereigene Jingle-Sounds (zur Wiedererkennung).

Datenbereitstellung

2 Wochen vor Aktionsbeginn.

Organisation

Für die Organisation ist das Marketingteam mit dem zuständigen Product Manager von Ingram Micro in Absprache mit dem 
Hersteller verantwortlich.
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Professionell und hocheffizient:  
Unsere Call-Agents!
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Call-Aktion

Nummer Incentive Durchführung Laufzeit Preis in €

1 Call-Aktion je nach Anforderung nach Absprache auf Anfrage

INGRAM MICRO Call-Aktion
Sie wollen Fachhändler kontaktieren? Sei es, um eine „kleine Marktforschung“ 
durchzuführen oder im Rahmen Ihrer nächsten Promo gezielt besondere Kontakte 
zu pflegen - vielleicht wollen Sie aber auch über Ihr neuestes Partnerprogramm 
informieren oder eine fokussierte Sales-Kampagne fahren? Wir übernehmen für Sie 
die Outbound-Calls inklusive Reporting.

Datum

Auf Anfrage.

Durchführung

Abhängig vom Umfang der Aktion kümmert sich entweder unser  
Sales-Team oder einer unserer hochspezialisierten CallCenter-Partner 
um Ihre Call-Kampagne.

Organisation

Für die Organisation ist der Product Manager von Ingram Micro  
in Absprache mit dem Hersteller verantwortlich. 

Kosten

Auf Anfrage, abhängig von Dauer, Inhalt und Ziel der Call-Aktion.
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