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Le 1er mensuel féminin 

Le féminin du bien-être, de l’équilibre et de l’harmonie,
expert et référent depuis 40 ans pour prendre soin de soi
et de sa famille. Une approche globale qui allie l’expertise
santé à la beauté et à la nutrition, sur des sujets très
approfondis, avec un ton positif et une approche
bénéfique.

Ciblage : Femmes de 25 à 49 ans, Grand Public, actives.

3 563 000 lecteurs en 2017 

12 numéros par an 
31,60 € par an / prélèvement trimestriel  



Le monde change ! Les femmes n’ont plus les mêmes attentes et les mêmes besoins
dans le domaine de la santé. En quelques années, d’une recherche « problème-solution »
sur le web, elles sont passées à une relation complice et connivente avec les marques
media, et santé magazine en particulier : Recherche de plaisir, de sens, de bien-être, de
conseils avertis et experts. L’arborescence du nouveau site Santé magazine a été
retravaillée pour un meilleur référencement et une navigation plus fluide pour les
internautes.
A l’occasion de la refonte du site Sante magazine : 

+ de contenus
+ de services
+ d’expertise

Le nouveau site Santé est responsive, graphique, super visuel, dynamique… nos 
internautes vont adorer s’informer !

2 068 487 visiteurs
DFP ONE Oct 2017 

Un site rénové en 2018 ! 

Santemagazine.fr

http://santemagazine.fr/


Lorsque l’option OUI est cochée, un paragraphe spécifique « Abonnement Santé Magazine » à la 
suite du contrat complémentaire Santé.

Mise en marché immédiate
 Process SEA est remplacé par le process SiMM (Signature Electronique 

Multi partenaires Multi Canal) 
 Signature électronique sur tablette possible pour Santé Magazine

ECONOMIQUE

 Réduction des coûts dû à la 
suppression de l’édition papier 
du contrat. 

 Gains de charges pour les back-
offices (UGP),

 Réduction des coûts liés au 
stockage.

MAITRISE DES RISQUES

 Fiabilisation de la conformité 
des documents (signés, non 
raturés),

 Traçabilité du désarchivage 
électronique vs désarchivage 
physique.

QUALITATIFS

 Vision partagée des 
documents signés 
électroniquement, 

 Dématérialisation complète 
du processus de vente à 
l’instar de la vente en ligne.

Une souscription simple en un clic ! 

Portail collaborateur



Déploiement de la SIMM

PACIFICA

 Multirisque Habitation (NH),

 Garantie des Accidents de la Vie

 Protection Juridique (PJ),

 Santé (S4 et S5)

 Assurances tous mobiles (NO)

 Automobile 4 roues (A4)

Le Marché et les produits éligibles
Le marché des particuliers (98% de la production des particuliers) depuis New Sésame

• Santé avec adhésion Santé Magazine

• Chainage Multirisque Habitation & Protection Juridique

PERIMETRE SEA

PERIMETRE SiMM

PROCESS en ANNEXE



Un abonnement en toute transparence 

Avec la complémentaire santé, je propose Santé Magazine

Adossement bancaire

Pourquoi proposer Santé magazine ? 

• 81% des français se disent préoccupés par leur santé 

ou celle de leurs proches 

• Santé magazine est depuis 40 ans le partenaire santé 

de millions de français. 

• Santé magazine, une marque référente et experte 

dans son domaine. 

Quels sont les points forts de l’offre ?

• Une offre exclusive pour les clients Crédit Agricole. 

• Une période d’essai de 3 numéros offerts pour 

découvrir Santé Magazine

• Un abonnement à durée indéterminée, résiliable à 

tout moment
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Moyenne nationale 2017 
15,67% à fin déc.

Objectif 2018 : 30 %

Taux d’adossement



PRINCIPE DE RÉMUNÉRATION 

• Commission à la création la première année (abonnements passés payants dans l’année et actifs 
au 31/12).

• Commissions de réabonnement dans le pot commun l’année suivante

Principe de rémunération 

PNB

DETENTE JARDIN
MAISON CREATIVE

REGAL
SANTE MAGAZINE

DETOURS EN France
Parents 

PEP’S

8 €

Encours Réa-Abonné payant de 0 
à 19 999
de 20 000 à  29 999
de 30 000 à  39 999
de 40 000 à  49 999
de 50 000 à  59 999
de 60 000 à  69 999
de 70 000 à  79 999

0€ 
1€ 
2€
3€  
4€  
5€ 
6€ 



OAV PAPIER / PDF Vidéos 

On vous accompagne dans l’animation de l’offre

UNI-EDITIONS

Une équipe à votre disposition 
pour intervenir dans vos 

réunions



Un seul signataire
La règle reste, pour le moment, la même : un seul signataire possible 
 Le souscripteur étant le propriétaire du DAV associé au mandat 
 Le mode est paiement est exclusivement un prélèvement sur un compte CA
 La prise en charge automatisée de résiliation à la concurrence (LRCA) si c’est le même 

souscripteur 

Plusieurs signatures
Avec la SEA le client apposait une seule signature sur la tablette.  Avec la SiMM, le client pourra signer 
jusqu’à 3 fois. Les documents à signer sont : 
 1 PDF composé de la DDA-FDC-NIP-Mandat SEPA signé (ISO SEA)
 1 PDF composé du Formulaire Précontractuel de Déclaration du Risque 
 1 PDF composé du Mandat de Délégation LRCA
 1 PDF composé du Mandat SEPA Uni-Editions (Abonnement Santé Magazine)

Process 

Déploiement de la SIMM

Process 
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