


NOUVEAUTES 2019 : 10 millions de sociétaires ¢a se féte

G u i d e S O C i éta i re * Mise a jour en lien avec la campagne nationale, plus d’infographies et
schémas pour une lecture et une compréhension plus simple et pédagogique.

Je suis sociétaire

Modele coopératif, valeurs mutualistes, sociétariat

10 millions de sociétaires ¢a se féte !
Sommaire :

1.  Etre un client sociétaire ca change quoi ?
* Pourquoi étre sociétaire ?
* Comment devenir sociétaire ?
« Etre sociétaire ca consiste en quoi ?

JE SU.S 2.  Une banque coopérative et mutualiste utile ?

* En quoi notre modele est-il coopératif ?
SO(.ETH.RE * Les 3 valeurs du mutualisme ?
3.  Une structure coopérative et bancaire ?
* Quelle est son organisation ?
s i
4. Qu’est-ce qu’un administrateur de Caisse locale ?
* Qui sont les administrateurs ?

* Quels sont leur role ?

MODELE COOPERATIF,
VALEURS MUTUALISTES,
SOCIETARIAT

Toute une banque
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1. Le déces d’un proche

DJSSIER

FAMILIAL

/7 | MES DEMARCHES

* Ladisparition d’'un proche est un bouleversement tel qu’il
nécessite de se faire aider, notamment dans les nombreuses
démarches administratives a effectuer apres les obseques.

* Conscients de cette situation et désireux d’alléger cette
épreuve, le Crédit Agricole et Dossier Familial ont créé un livret
sous forme de fiches pratiques. Il répertorie 'ensemble des
taches a accomplir chronologiquement et vous rappelle
également vos droits et vos obligations en ces circonstances. Il
vous guide pas a pas pour n‘oublier aucune formalité.

Les points essentiels :

Une syntheése des démarches essentielles a réaliser 1 mois, 3
mois et 6 mois apres le déces

Le déces
d'un proche
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La préparation
de ma succession
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2. La préparation de ma
succession

Plus de contenus sur l'assurance-vie, notamment en
faveur des enfants (fin des droits de succession sur
un contrat d'assurance vie non dénoué) ;

Un lexique plus complet pour comprendre le
vocabulaire de |la succession, des renvois vers le web
complémentaires ;

Modifications sur les droits du conjoint survivant
(possibilité par testament pour le survivant d'hériter
de la totalité des biens de son conjoint) ;

'avantage fiscal de la clause de tontine pour les
concubins également ;

Actualisation des chiffres pour calcul des droits de
succession.
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| 2 naissance
de mon enfant
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3. La naissance de mon enfant

* Une naissance est un événement heureux tout comme
un chamboulement dans la vie des parents. Bien s’y
préparer permettra a vos clients de gagner en sérénité
avant, pendant et apres la naissance.

e QOutre des conseils d’organisation pour effectuer toutes
les démarches nécessaires, le livret permet de se poser
les bonnes questions pour trouver le bon équilibre
entre vie privée et professionnelle d’une part et se
préparer a une redistribution du budget, d’autre part. A
noter : plusieurs pages sont consacrées a l'adoption.

Sommaire

1. Avant |'arrivée de mon enfant

2. Au moment de la naissance de mon enfant
3. Apres la naissance de mon enfant
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4. La separation, le divorce
DOSSIER
FAMILIAL
[ll=-1 1~ | MES DEMARCHES * Les couples pacsés se séparent en moyenne apres 32 mois de

vie commune. Pour les couples mariés, la séparation intervient
le plus souvent entre la 3e et la 6e année de mariage et dans
I'ensemble, un couple sur trois divorce.

* Séparation, rupture de pacs, divorce impliquent des
changements dans le mode de vie de chaque membre de la
famille, notamment en présence d’enfants.

* Ce guide pratique accompagnera vos clients a chaque étape de
ce moment de vie charniéere, en les aidant a faire le point sur
les conséquences sur leurs enfants, le logement et I'argent du
couple. lls pourront ainsi entreprendre les démarches
nécessaires pour préparer leur nouvelle vie.

P . Sommaire
La S?DaratiOﬂ, 1. Laséparation
Ie dIVD rce 2. Le divorce

3. Les enfants
4. Les biens et I'argent
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5. Preparer et reussir mon

DOSSIER déménagement

FAMILIAL
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* Le déménagement est considéré comme I'un des
bouleversements les plus forts dans la vie de nos
concitoyens. Voila comment transformer cette épreuve
en expérience positive.

* Sous forme de fiches pratiques, ce guide vous livre
étape par étape les bons conseils pour ne rien oublier :
trois mois avant, un mois avant, le jour J et un mois
apres le déménagement.

Les points essentiels

|. Trois mois avant le déménagement (+ zoom sur
déménagement a l'international)

Il. Un mois avant

lll. Le JourJ

IV. Dans le mois qui suit

Tarif : 1200 € HT

Préparer et réussir
mon déménagement
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Les tarifs
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* Pack Print (5000 ex.) + PDF 5050 € | \ ... ' PackPrint (5000 ex.) + PDF 6 000 €
* Le mille supplémentaire 750 € ~ = Le mille supplémentaire 750 €
* Format PDF seul 2 900€ « Format PDF seul 2100 €

* Exemplaire papier hors formule (min 1000ex)
1,20 € unitaire

* Personnalisation +200 €

Exemplaire papier hors formule 0,98 €

Personnalisation +200 €

. Logo en couverture a partir de 1000 ex
Logo en couverture a partir de 1000 ex

Pour commander : commercial@uni-editions.com
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